
[image: ]





PLANTILLA MEMÒRIA D’APRENENTATGE
CERTIFICAT DE COMPETÈNCIES TRANSVERSALS EMPRENDEDORES
Nom i cognoms del promotor/a:
	

	



Nom de l’empresa/projecte: 
	

	



ÍNDEX:
1. Projecte Empresarial.
1.1. Resum executiu. 
1.2. Definició de la idea. Procés de maduració d’una idea de negoci.
1.3. Característiques del producte mínim viable.
1.4. Definició del model de negoci: CANVAS.
1.5. Procés de validació del producte mínim viable. 
1.6. Procés de validació del model de negoci. 
1.7. Pla de negoci. 
2. Reflexió personal sobre les percepcions i les emocions al llarg del procés d'aprenentatge. 
3. Reflexió crítica sobre el teu paper durant tot el procés d'aprenentatge


1   PROJECTE EMPRESARIAL
1.1 RESUM EXECUTIU 
Descripció (1 pàgina)
Breu resum dels aspectes més importants del pla d’empresa (oportunitat de negoci, aspectes diferenciadors i/o innovadors, mercat, clients, model de negoci, fonts d’ingressos, grau de desenvolupament, èxits aconseguits, previsions economicofinanceres, etc.). Es recomana realitzar el resum executiu després de completar tot el pla d’empresa.

	


1.2 DEFINICIÓ DE LA IDEA. PROCÉS DE 
MADURACIÓ D’UNA IDEA DE NEGOCI
Descripció (1 pàgina)
En aquest apartat heu de parlar sobre la vostra idea de negoci i les seues principals característiques. És interessant que es mostre clarament la necessitat que es cobreix i qui la cobreix.

	





1.3 CARACTERÍSTIQUES DEL PRODUCTE MÍNIM
VIABLE O SERVEI MÍNIM VIABLE 
Descripció (1 pàgina)
En aquest apartat heu de descriure les principals característiques que defineixen el producte o servei que voleu oferir. Per exemple, característiques relacionades amb la seua funcionalitat, amb el seu disseny o amb el procés de prestació de servei o venda del producte.
	



1.4 DEFINICIÓ DEL MODEL DE NEGOCI: 
CANVAS
Descripció (1 pàgina)
En la fitxa següent s’identifiquen els principals aspectes que ha d’incloure un model de negoci. 


PROPOSICIÓ DE VALOR ÚNICA

ESTRUCTURA DE COSTS

ASSOCIACIONS CLAU

CANALS
 
SEGMENTS DE CLIENTS

RELACIONS AMB CLIENTS

RECURSOS CLAU
 
ACTIVITATS CLAU

FLUX D’ INGRESSOS

VENTAJA ESPECIAL
Qué te hace especial/diferente
Escribir aquí
CANALES
Vía de acceso a clientes
Escribir aquí 
SEGMENTOS DE CLIENTES
Segmento objetivo
Escribir aquí
(Early adopters)
ESTRUCTURA DE COSTES
Gastos
Escribir aquí
FLUJO DE INGRESOS
Cómo vamos a ganar dinero
Escribir aquí

1.5 VALIDACIÓ DE PRODUCTE/SERVEI MÍNIM
VIABLE
Descripció (1/2 pàgina)
Expliqueu el procés que heu seguit per a validar el vostre producte/servei mínim viable.
	


















1.6 VALIDACIÓ DEL MODEL DE NEGOCI
Descripció (1/2 pàgina)
Expliqueu el procés que heu seguit per a validar el model de negoci. 
	

















1.7 PLA DE NEGOCI
Descripció (6 pàgines)
En aquest apartat ha d’incloure el PLA DE PRODUCCIÓ (1 pàgines), el PLA COMERCIAL (2 pàgines) i el PLA ECONÒMIC-FINANCER (3 pàgines) del vostre producte o servei. 
PLA DE PRODUCCIÓ
Expliqueu els principals aspectes que caracteritzen el procés de producció del vostre producte o de prestació del vostre servei. Centreu-vos en aquells que són innovadors.
	



PLA COMERCIAL
També s’anomena pla de màrqueting. Ha de proporcionar una visió clara dels objectius comercials que es proposen assolir i com aconseguir-los. L’objectiu essencial és definir com es comercialitzaran els productes o serveis i quins seran els costos associats.
	








































	





	






































	





PLA ECONÒMIC-FINANCER
En aquesta secció es presenten els aspectes economicofinancers relatius a: la inversió inicial, la forma de finançament d’aqueixes inversions, així com el compte de resultats previstos per al primer any d’activitat, tresoreria, etc.
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2. REFLEXIÓ PERSONAL SOBRE PERCEPCIONS I 
EMOCIONS DE L’ALUMNAT 
Descripció (1 pàgina) 
En aquest apartat haureu d'explicar com ha sigut la teua experiència personal així com les teues percepcions i emocions al llarg del teu procés d'aprenentatge. 
	



3. REFLEXIÓ CRÍTICA SOBRE L’EXPERIÈNCIA
D’APRENENTATGE
Descripció (1 pàgina)
En aquest apartat haureu de reflexionar sobre les alternatives o contradiccions que heu tingut en el procés d'aprenentatge, així com realitzar una valoració crítica sobre el paper que has tingut durant el procés d'aprenentatge. Finalment hauràs d'explicar com continuaràs desenvolupant les teues competències emprenedores en un futur.
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