Los inventos
espanoles del futuro
se mueven entre
satélites, ‘app’ y cubos

» Pese ala gran
cantidad de proyectos,
las ‘startups’ lamentan
lo dificil que es
empezar a emprender

RODRIGO ALONSO
BARCELONA

«Acabamos de estar con el Rey. Nos ha
dicho que muchas gracias por todo lo
que estamos haciendo por la tecnolo-
gia espafiola. También que era el cum-
pleafios del presidente del Gobiernoy
que a ver si podiamos cantarle entre
todos el ‘cumpleafios feliz'». Quien ha-
bla, recostado en un esquinazo de la
Fira de Barcelona el pasado lunes con
una sonrisa que apenas le cabe en la
cara, es Aaron de Bernardis, un alican-
tino de 31 anos que, después de acu-
mular malas experiencias trabajando
parala gran empresa, de-
cidié romper la ba-
rajay crear su pro-
pia ‘startup’ tecno-
loégica junto a su
hermano Caleby a
una amiga. El resulta-
do fue Nax Solutions,
compania que, desde
2019, interpreta imége-
nes de cultivos captadas
através de satélites me-
diante Inteligencia Arti-
ficial. Gracias a ello, pue-
de ayudar a los agriculto-
res a sacar el mayor
rendimiento a sus campos.
«Arrancamos en la coci-
na de mi madre con ordena-
dores de segunda mano. Nos
pusimos en contacto con pro-
ductores para explicarles lo que
queriamos hacer y preguntar
sus necesidades. Interpretamos
la situacion de los campos para
informarles, de forma sencilla,
de cudles son los niveles 6ptimos

en los que deberian estar. Estonos # \

estd permitiendo ahorrarles cos-
tes hidricos, de fertilizante y de pro-
ducciony, explica Bernardis.

La empresa, tras tres afios de vida,
ha conseguido ser rentable. Esta pre-
sente en 18 paises y tiene unas 30 per-
sonas en plantilla. Con todo, los ini-
cios, como sefiala el emprendedor, no
fueron faciles: «Dedicarte a la tecno-
logia en este pais es muy duro. Deci-
dirte a dar el paso, cuando no tienes
ingresos, ya nos costé unos 2.000 eu-
ros mensuales sin tener nada, solo por

ser auténomos». Bernardis también
lamenta que en Espafia resulte com-
plicado acceder a ayudas al comienzo:
«Se dice que hay muchas, pero lo cier-
to es que acceder a la mayoria es com-
plicado si no tienes garantias persona-
les. Sin eso, conozco casos de gente que
incluso estan utilizando los pisos de
sus padres para poder emprender. Me
parece una locura».

Nuria Pastor, a diferencia de Ber-
nardis, ni siquiera ha alcanzado la
treintena. Estudio Psicologia en Bar-
celonay, poco a poco, fue complemen-
tando su educacion con estudios de
posgrado en universidades como Har-
vard o Stanford, donde afil6 sus cono-
cimientos sobre salud aplicada al &m-
bito digital y los negocios. En 2018 de-
cidié comenzar a emprender; el
resultado fue HumanITcare, em-
presa dedicada a llevar
la asisten-

«En nuestro pais
nunca hubo un
mejor momento»

Pere Durén, director de
4YFN, el espacio de Mobile
World Congress encargado de
mostrar el trabajo de ‘star-
tups’ de todo pelaje durante
la feria, explica a este periodi-
co que, a pesar de los proble-
mas para empezar, en Espafia
cada vez hay mas oportunida-
des. «En 2021 la inversién ha
sido superior a los 4.000
millones de euros. Estamos
en una trayectoria bastante
positiva. Hay mucho talento y
la sensacion es de que nunca
hubo un mejor momento para
emprender en Espafia que
ahora», remarca el director
de 4YFN.

@ Nuria Pastor y Unai Sanchez,
fundadores de HumanITcare
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© Los ‘padres’ de iNuba y su
cubo de medicién

cia sanitaria a casa del paciente a tra-
vés de una aplicacion. Esta utiliza In-
teligencia Artificial para monitorizar
el estado del paciente en todo momen-
toy envia alertas al médico en caso de
que surjan problemas. Actualmente
trabaja con 30 clinicas y hospitales. Y
subiendo.

Falta de capital
«Tenemos una plataforma en la que el
equipo médico puede personalizar el
plan de seguimiento del paciente»,
apunta Pastor, cuya compania acaba
de ser premiada dentro del marco de
la feria tecnolégica Mobile World Con-
gress, que cerro sus puertas en Barce-
lona el jueves. La emprendedora re-
cuerda que, a pesar de que ahora son
rentables, los comienzos «fueron muy
complicados»: «kEmprender en Espa-
fia es muy dificil. En nuestro caso tu-
vimos suerte, porque conseguimos
ayuda publica. La UE nos dio tres mi-
llones de euros. Hasta llegar a ese pun-
to, hubo que hablar con muchos clien-
tes y demostrar que lo que estamos
haciendo tenia sentido».
Precisamente en eso, a la caza de
ayudas, andan ahora los trein-

tafieros Pablo Honrrubia y
Pablo Calatayud, directores de la ‘star-
tup’ iNuba, empresa que ha desarro-
llado una aplicacién y una cabina con
forma de cubo capaz de medir el es-
tado fisico mediante el usode IAy
realizar entrenamientos y planes de
alimentacién a medida. «<Empeza-
mos en plena pandemia. Nos dimos
cuenta de que los competidores te-
nian soluciones que no estaban
basadas en ciencia y datos. Nues-
tros algoritmos, sin embargo, son
capaces de desarrollar planes
igual que un especialista», apun-
ta Calatayud. Cuando les pre-
guntamos si son rentables,
Honrrubia se rie y se queja de
la falta de visién en Espana:
«Estuvimos en EE.UU. hace
poco. Alli nos decian que en
Espafia nos cuesta mucho
ver el futuro. La diferencia
es que en Norteamérica,
cuando una idea es buena,
no miran el dinero que cuesta. Aqui
hay mucho talento, pero falta gente
dispuesta a poner capital. Luego esta
la burocracia, todo es muy lento».



