»» Imagen de archivo del interior de las instalaciones de la empresa Cuatroochenta,

BALANCE ANUAL DE LA INDUSTRIA

Castello se posiciona como un
destino pujante para las ‘startups’

" El capital invertido en firmas tecnolégicas sube un
319% en un ano, segun la Fundacion Bankinter
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as empresas emergentes
de base tecnolégica e in-
novadora, conocidas co-
mo startups, tienen terre-
no abonado en Castell6. En un
contexto en el que la lucha entre
los distintos territorios por gene-
rar, retener o atraer industria 4.0
es mds dura que nunca, la capital
delaPlana estd destacando como
un destino cada vez mds propicio
para el nacimiento de este tipo de
firmas. El trabajo de instituciones
como Espaitec, el CEEI o, mds re-
cientemente, Xarxatec, estd dan-
do sus frutos, aunque queda toda-
via mucho camino por recorrer.
De momento, las sefiales son
muy positivas. Lo indica un re-
ciente informe de la Fundacién
Bankinter, que analiza las tenden-
cias de inversion en Espaia en lo
referente a este tipo de empresas
durante el ano pasado. En la com-
parativa interanual, en la capital
de la Plana el volumen de capital
invertido fue hasta un 319% ma-
yor que en el 2019, un porcentaje
solo superado por Zaragoza, Cor-
doba, Valéncia y San Sebastidn.

TENDENCIA / Castell6 atin no estd,
ni mucho menos, entre los hubs
tecnolégicos que captan mds in-
versién a nivel nacional -Barcelo-
na, Madrid, Valencia, Bilbaoy Se-

villa encabezan esta lista-, pero la
tendencia no puede ser mds posi-
tiva. En este incremento de la in-
versién han influido de forma de-
cisiva, por ejemplo, la financia-
cién conseguida por firmas como
EventsCase, dedicada al desarro-
llo de software de gestion de even-
tos, y que en noviembre cerré una
ronda de inversién de cuatro mi-
llones de euros; o Declarando, la
asesoria fiscal on line que accedié a
unos 500.000, segin explican
fuentes del sector.

«Vamos en la buena direccién.
Se ha generado un ecosistema fa-
vorable para las startups y hay cola-
boracién publico privaday, indica
Justo Vellén, director de CEEI Cas-

detalles

) N

tellén, recinto que acoge varias
empresas de este tipo y que actia
como acelerador de proyectos.

Un buen ejemplo es el progra-
ma Orbita, que busca identificar
proyectos que tienen alto poten-
cial para darles desarrollo desde
Castellén, aunque vengan desde
fuera. Un requisito indispensable
es que al menos su domicilio fis-
cal se fije en la provincia.

COLABORACION / Desde el CEEI se
estdn intentando poner las bases
para generar un hub tecnoldgico
de importancia. Para ello, estd
buscando la colaboracién de la
Conselleria de Economia, PortCas-
tell6 o la Confederacion Empresa-

A LA CABEZA

1 Segun el estudio de balance del 2020 de |la Fundacién Bankinter,
Unicamente Zaragoza, Cordoba, Valéncia y San Sebastian
registraron porcentajes de incremento de inversion en ‘startups’
mas altos que Castelld, donde subié un 319% respectoal 2019,

ATRACTIVOS

Cara a hacer de la capital de la Plana un ‘hub’ tecnolégico, entran
en juego factores como el clima o el hecho de que los gastos de
aclividad, tanto anivel de fiscalidad como de salarios, sean
mucho mas bajos que en otros puntos de Espafa o Europa.

3

rial de la Comunitat Valenciana
(CEV) para establecer iniciativas
de «<innovacién abierta» delas que
se beneficien tanto las empresas
como las instituciones, tanto si
son privadas como puiblicas.

En este sentido, desde Xarxa-
tec, la Asociacié de Empresas Tec-
nol6gicas de Castellon, creada en
el 2019, ponen el ejemplo de la
compra publica innovadora, im-
pulsada por varios ayuntamientos
de la provincia, y que consiste en
que los consistorios lanzan un re-
to que implica una solucién de ti-
po tecnolégico que tiene que ser
solucionado por las empresas.

SITUACION / Otro factor, y no me-
nor, que puede ayudar a la capital
delaPlanay ala provincia en ge-
neral a la hora de atraer industria
4.0 es su situacion geografica, inci-
den desde Xarxatec. Por un lado,
el clima benignoy unos menores
costes en cuanto a fiscalidad y fun-
cionamiento respecto a otros des-
tinos —aqui también se incluye el
pago salarios mds bajos-, y por
otro, su cercania respecto a otra
ciudad pujante como Valéncia,
pueden decantar la balanza.

Es el caso de Mirada, multina-
cional del audiovisual creada en
€1 2008 en el 2019 establecié una
sede en Castelld, en la céntrica
Puerta del Sol. Desde alli gestio-
nan pedidos que llegan de todas
las partes del mundo. =
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ubicada en Espaitec, uno de los mejores ejemplos de empresa tecnolégica que ha tenido éxitos desde Castell6.

La labor de Xarxatec, Espaitec o el CEEl y la cada
vez mayor implicacion de entes publicos, claves

La falta de personal
cualificado es un
problema a resolver

»» Uno de los problemas recu-
rrentes con el que se encuen-
tran las empresas 4.0 de Cas-
tellén es lafaltade personal
cualificado. Desde el sector in-
dican que en la oferta educati-
vano hay correlacién entre una
demanda creciente y la oferta,
muy limitada, como porejemplo
en Ingenieria Informatica. En
este sentido, abogan por fo-
mentar una Formacién Profe-
sional dual en tecnologia para
combinar la formacién tedrica
con practicas en empresas. El
hechoque pruebaque este sec-
tor estd constantemente nece-
sitado de personal es que la ta-
sade paro es cercana a cero.
»» LaJaumel cuentaenlaac-
tualidad con grados en Mate-
matica Computacional, Inge-
nieria Informatica y Videojue-
gos, y una de las modalidades
de colaboracién propuestas a
las empresas provinciales es
establecer un grupo de investi-
gacién en estas materias para
generarideas de negocio que
arraiguen en Castellon.
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CUATROOCHENTA,
UN CASO DE EXITO

2 Un caso claro de éxito de
una empresa de raiz
tecnoldgica creadaen
Castellén es Cuatroochenta. A
principios de este mes, la
firma especializadaenla
mejora de resultados y
procesos de trabajo anuncié
la firma de un acuerdo marco
con el fondo Smart de Banco
Santander, por el que puede
acceder a una financiacion de
hasta cinco millones de euros
para llevar a cabo su plan de
crecimiento durante los
ejercicios 2021y 2022.

2 Un convenio que llega des-
pués de que la empresa tec-
nolégica diera el salto al BME
Growth desde el entorno ‘pre
mercado’ el pasado 22 de oc-
tubre. Posteriormente, la firma
cerré tres operaciones de ad-
quisicion y fusion realizadas
con una combinacién de fon-
dos propios y financiacion

b ia: Ekamat, emp
barcelonesa Gold Certified
Partner de Microsoft; Fama
Systems, de referencia en el
desarrollo de software para el
‘facility management’ en Es-
pana; y Sofistic Colombia, pa-
rareforzar el area de ciberse-
guridad en Latinoamérica.

2 Otro caso de éxito es el del
castellonense Pep Gémez, un
emprendedor que pese a su
juventud (nacié en 1992) ha es-
tado implicado en operacio-
nes empresariales muy exito-
sas. Como por ejemplo la pla-
taforma para descubrir even-
tos de ocio ‘Fever’, valorada
enmas de 100 millones de eu-
ros y que Gémez fundo cuan-

dos empresas creadas en Castell6 en el ano de la pandemia
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»» Los dos fundadores de Abervian junto al edificio de Espaitec.

ABERVIAN » TECNOLOGIA PARA EL SECTOR ENERGETICO

«L.a Ul tiene programas que
te hacen salir preparado»

El castellonense Javier Barahona
y el vilafamesino David Oliver,
ingenieros eléctricos de forma-
cién, de 27 y 29 afios, se dieron
cuenta de que tenfan habilidades
exclusivas en el sector de la ener-
gia que podrian ser utiles para
muchas empresas. Con ese im-
pulso, fundaron el pasado ano
Abervian, ubicada en el Espaitec
de la Universitat JaumeI de Cas-
telld, donde ambos estudiaron.
«Los dos somos de naturaleza in-
quieta y siempre queremos ir un
paso mads alld», explica Barahona.

Abervian es, en lenguaje 4.0,
un partner tecnolégico. Traduci-
do, significa que es una empresa
que proporciona a otras empre-
sas las herramientas necesarias
para desarrollar sus productos,
sobre todo en el sector energéti-
co. «Aportamos know how», sinteti-
za. Es decir, dicen cémo hacer las

crear un nuevo producto, a gran-
des empresas que buscan desa-
rrollar otras lineas de negocio.
Pese a la dificil coyuntura en la
que ha nacido la firma, estdn
muy contentos con cémo estd
funcionando en estos primeros
meses. «La verdad es que tenemos
multitud de proyectos y muchas
empresas estdn confiando en no-
sotros», afirma su fundador.
Barahona también estd perci-
biendo en Castellén un hdbitat

Los dos jovenes
ingenieros salidos
de la Jaume | aportan
soluciones para
desarrollar productos
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»» Francisco Alhambra en CEEI Castellén, donde tiene sede su empresa.

RENTAL HOLIDAYS EXPERIENCE » ALQUILER VACACIONAL

Objetivo: culbrir la elevada
demanda de apartamentos

Francisco Alhambra se aleja del
perfil de fundador de startup cldsi-
co, que es el de una persona de
veintitantos afios, con formacion
en carreras tecnolégicas y usua-
ria de tecnologia desde la infan-
cia. Fl tiene 53 afios, estudié Rela-
ciones Laborales y un moédulo
técnico en cerdmica industrial,
lo que ademds no tiene nada que
ver con la actividad de su empre-
sa.Y es que Rental Holidays Expe-
rience se dedica gestionar vivien-
das para uso turistico, un campo
en el que este castellonense tiene
mucha experiencia tras trabajar
con una empresa danesa.

La firma no pudo nacer en pe-
or momento teniendo en cuenta
su actividad. «La fundé en febrero
del 2020. Durante ese mes y la
primera semana de marzo hubo
una demanda brutal de extranje-
ros. También tuvimos un repun-

ler de una vivienda desde el pun-
to de vista del propietario. «<Nos
encargamos de lalimpieza, la re-
cogida de llaves, el control de en-
traday salida, de bloquear la dis-
ponibilidad de la vivienda en ca-
sode querer usarla el dueno...».

La empresa ofrece ya propie-
dades en todas las localidades tu-
risticas de Castellén, aunque su
radio de accién se amplia tam-
bién a Valenciay Alicante.

Una iniciativa que surge de

Pese a nacerencl
peor momento para el
sector, los buenos
inicios de lafirma
«alientan a continuar»

do tenia solo 18 afios. cosas. Entre sus lineas denegocio ~ muy favorable a la creacién de teen la segunda semana de julio. ~ un esFudio profundo del sector.
,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,, estd la creacién devehiculos eléc-  firmas tecnolégicas, con la UJI Estos datos nos alientan a conti- ~ «Me dicuenta de que hay mucha
2 Ahora esta volcado con tricos, de dispositivos para elal- ~ como elemento central. «Tene- nuam, explica Alhambra, quetra- ~ demanda de alquiler de aparta-

Reby, una compaiiia que dise-
na vehiculos eléctricos para
uso compartido. 10.000 pati-
netes eléctricos, 2.000 bicicle-
tasy 200 motos forman la flota
de laempresa.

macenamiento de energia o los
sistemas IoT (Internet de las co-
sas) para la monitorizacién y con-
trol de sistemas eléctricos.

Sus clientes van desde startups
recién constituidas que quieren

mos una universidad con una
oferta multidisciplinar, con pro-
gramas que te hacen salir muy
preparado. Esto contribuye a
crear entornos que potencian la
innovacién», finaliza.=

baja en el CEEI de Castell6 junto
aotras siete personas.
Adiferencia de otras platafor-
mas como Airbnb, Rental Holi-
days Experience asume la ges-
tién de todo el proceso de alqui-

mentos en la costa mediterrdnea
mientras trabajaba con laempre-
sa danesa. En Castellén hay mu-
cha vivienda cerrada por aprove-
chary, afirma. Mds informacién,
en www.rentalholidays.es. =
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