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EL EVENTO FINALIZA HOY EN EL PLANETARI

Las empresas de Castellon deben
innovar para competir en Japon

| El reciente acuerdo de libre comercio aumenta las |
posibilidades del sector agroalimentario provincial

eballester@epmediterraneo.com

‘ E. BALLESTER
CASTELLON

o es un mercado de en-
trada sencillo, el japo-
nés, pero si agradecido
con aquellos que hacen
las cosas bien. Esta es la princi-
pal conclusion de la primera jor-
nada del congreso internacional
Espana-Europa-Japén, que arran-
c6ayery culmina hoy en el salén
de actos del Planetari de Caste-
116. La cita sefialé casos de éxito
empresarial con conexién entre
el pais nipén y la provincia, des-
de variadas 6pticas. Dirigentes de
firmas con vinculos en Castellén
y Japén, como UBE Europe, Sac-
mi Ibérica y Valfortec, explica-
ron sus distintas y a la vez com-
plementarias experiencias. La in-
novacién es un asunto clave.

«En Japon te acogen bien si lo
haces bien», sentencié Fidel Roig,
de Valfortec, empresa de Caste-
116n que desde el 2004 desarro-
1la parques fotovoltaicos, con
presencia a dia de hoy en Espa-
fia, Chile, Reino Unido, Estados
Unidos y Japén. Valfortec fue la
primera empresa en instalar es-
te tipo de parques en Castellén y
también la primera extranjera en
hacerlo en Japén. ¢Por qué? Por-
que tenia lo que Japén necesita-
ba. «<Espafia fue un pais pionero»
en la materia, indicé Roig, por lo
que, cuando el gobierno japonés
apostoé por las renovables, tras el
accidente en Ja nuclear de Fukus-
hima en el 2014, Valfortec estaba
preparada. Sabia hacer lo que los
japoneses no sabian hacer.

La pyme castellonense tenia
buen cartel y un aval de entra-
da, ya que su principal provee-
dor era una empresa japonesa
que les ayudo a salvar los prime-
ros obstdculos. Una vez obtenida
esa confianza, Roig asegurd que
Japon «es un mercado muy segu-
ro». «Para ir necesitas capacidad
econémica», por una parte, «y
adaptarte a sus normas». Enton-
ces «si lo haces bien, te ayudan.
Cinco anos después, Valfortec tie-
ne entre 80 y 90 parques en dis-
tintas fases de desarrollo.

COMUNIDAD // Bruno de Biévre,
presidente de UBE Corporation
Europe, resumio la historia de la
multinacional, empresa del sec-
tor quimico nacida en la locali-
dad japonesa de mismo nombre,
y hermanada con Castellé, don-
de estd fuertemente arraigada

¥

by

- T ——

Dirigentes de firmas con éxito en ambos lugares,
como UBE, Sacmiy Valfortec, explican sus casos

INANDO GIMENO

»» Ramon Vilarroig, director del congreso, moderd la mesa redonda con los representantes de UBE Europe, Sacmi Ibérica y Valfortec.

La administracién puablica
japonesa. Nuevos modelos
de ciudad

09.30

Japanese Local Autonomy-
Systems and Operations
Naoto Takeuchi

Kyoto Tachibana University

10.30

Crowfunding en la financiacion de
los entes locales: la experiencia
japonesa con Furusato Nozei

Ramén Vilarroig
Director del congreso

11.30

Modelos Eco Town en Japén: una
inspiracion para Esparia. Cerrar el
circulo de plastico

Bruno de Bigvre

UBE Corporation Europe

Congreso Internacional Espafia-Europa-Japon

12.15

Introduction of policies and efforts
of Ube City Government

Tomoko Mochizuk
UBE City
13.00

Hermanamiento Castell6-UBE.
Una oportunidad de intercambio
cultural y empresarial. Clausura.

Amparo Marce
Alcaldesa de Castellé

desde hace anos, en el caso inver-
so a Valfortec. Entre ambas estd
el de Sacmi, una empresa cente-
naria nacida en Italia en el sec-
tor cerdmico, que después se ha

»» El director de UBE Europa conversa con varios asistentes al evento.

ido expandiendo tanto en el te-
rritorio, convirtiéndose en mul-
tinacional, como en sus activida-
des (pldstico), segiin explicé su
directivo Mirco Berengari. Para
entrar en Japon, consideré «fun-
damental tener una base porque
el cliente japonés confia mucho
en un intermediario japonéss.
En cuanto al futuro, observé una
buena oportunidad de «expan-
sién» con la fabricacién de ba-
terias eléctricas, en la que estdn
trabajando actualmente.
También participé en la sesién

matinal el catedrdtico de la UJI
Juan A. Lafuente, que apunté la
importancia de las exportacio-
nes para generar riqueza, y su-
brayé que un producto necesi-
ta tener un «valor anadido» para
ser actualmente competitivo. En
ese sentido, Carmen Tirado, de la
Universidad de Zaragoza, explico
el acuerdo de libre comercio en-
tre la Unién Europa y Japén y las
posibilidades de negocio que de-
para. Destacé las del sector agroa-
limentario, en especial la carne
de cerdo, el vino y el queso. =
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Lareceta de UBE:
«Crear valor de
manera sostenible»

»» Bruno de Biévre, presiden-
te de UBE Corporation Europe,
esuno de los protagonistas de
este congreso. Ayer participo
en la mesa redonda que anali-
z6 modelos de negocio de em-
presas de Japén. Del proyec-
to de la multinacional japone-
saUBEdestacé quelaapuesta
actual pasa por «la sostenibi-
lidad» no enfrentada al creci-
miento. «<Estamos localizando
y creciendo», dijo, enumeran-
doinversionesen otros lugares
como Brasil y México, sin olvi-
dar a Alimassora. El crecimien-
to entendido por UBE pasa por
«vivir y progresar juntos». La
receta que dicté De Biévre ha-
bla de «crear valor con la co-
munidad y hacerlo de forma
sostenible». Tras la interven-
cion de ayer, el presidente de
UBE en Europa vuelve a parti-
cipar hoy en el congreso inter-
nacional con la ponencia ‘Mo-
delos Eco Town en Japén: una
inspiracion en Espana. Cerrar
el circulo del plastico’.
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PUERTA ACUDIO POR LA DIPUTACION EXPORTACIONES CONCIERTO DE CLAUSURA

La vicepresidenta de la Diputacion, Patricia
Puerta, participd en el acto de inauguracion.

los expertos

DE LA ECONOMIA A LA LEGALIDAD

2 El doble bloque de ayer en

el Congreso Internacional
Espana-Europa-Japoén viré

de la economia a la legalidad,
pasando por la fiscalidad.

En primer lugar, Juan A.
Lafuente, catedratico de la
Universitat Jaume I, abordé la
importancia de las relaciones
comerciales en el desarrollo
econémico, senalando las
semejanzas y diferencias entre
Espanay Japén. El relevo
financiero lo tomé Luis Bleda,
de Bankinter, que explicé los
tipos de banco que existen

en Japoény la manera de
trabajar con ellos. Tras la mesa
redonda con UBE, Sacmi y
Valfortex se culminé el bloque
comercial con la responsable
del grupo de investigacion
Japon de la Universidad de
Zaragoza, Carmen Tirado, que

contextualizé el acuerdo de
libre comercio entre la Unién
Europeay Japon, vigente de
forma progresiva desde el
mes de febrero. La matinal

la coroné Cristina Bueno,
también de la Universidad de
Zaragoza, con un analisis en
materias fiscales.

2 Latarde se centré en el
sector profesional. Ana Maria
Goy Yamamoto, del Centro
de Estudios Asia Oriental,
hablé de cémo acercarse al
consumidor japonés. Ana
Gascoén de Unizar, sobre

la proteccion de datos
personales y los juristas Luis
Pedriza (Dokkyo University),
Francisco Barberan (Unizar) y
Saldavor Rodriguez (UNED) de
las posibilidades del abogado
extranjero en Japon.

La distanciaes unfactor: Franciay Alemania son
aun los paises donde mas exporta Espana.

Alas 18.00 horas en la plaza Mayor, musica
japonesa en directo con el grupo Kamidaiko.



