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Mas del 50% de produccion citricola
peligra por la falta de rentabilidad

® Uninforme de la Politécnica alerta de la encrucijada a la que se enfrentan miles de propietarios
de pequeias y medianas parcelas, e insta a integrarse en comercios organizados para sobrevivir

BERTA RIBES CASTELLON
Mas del 50% de la produccion citri-
cola de la Comunidad Valenciana,
un dato que es extrapolable a la
provincia de Castellon, peligra an-
te la acuciante falta de rentabilidad
de esta actividad agricola. Asilo
evidencia el Informe sobre impacto
del Acuerdo Comercial entre la
Unidn Europea y los paises de la
Comunidad de Desarrollo de Afri-
ca Meridional en relacién con el
sector citricola, en el que tres in-
vestigadores de la Universitat Po-
litécnica de Valéncia realizan un
estudio del caso de la Comunidad
Valenciana, asi como el impacto
econdmico, social y territorial. E1
informe, encargado Grupo de los
Verdes/Alianza Libre Europea en el
Parlamento europeo, ha sido elabo-
rado por Ratil Compés Lopez, José
Maria Garcia Alvarez-Coque y Vic-
tor D. Martinez Gémez, del Grupo
de Economia Internacional y Desa-
rrollo de la Politécnica.

El estudio evidencia que «el sector
citricola valenciano ha vivido una de
las campanas mds adversas de las
ultimas décadas». En este contexto
de crisis e intensos cambios se sitda
el debate sobre las consecuencias
del acuerdo comercial entre la

Unién Europea (UE) y los estados
de la AAE de la Comunidad de De-
sarrollo del Africa Meridional
(SADC) para el sector citricola euro-
peo. Y concluye que la preparacién
de las negociaciones para el acuer-
do entre la UE y los estados africa-
nos «no se apoyo en una evidencia
suficientemente detallada de su im-
pacto en los flujos comercialesy.

La multiplicidad de impactos que
ha soportado el sector citricola en
los tiltimos anos, entre ellos la com-
petencia de Sudafrica, ha provocado
la consolidacién de tres grandes mo-
delos, que han provocado «una mo-
dificacion de las relaciones de poder
y el reparto de valor en la cadenan,
incide el informe de los expertos.

El estudio denomina al primero
de los modelos como la citricultura
independiente. Es decir, un grupo
de productores muy heterogéneo
formado por miles de explotacio-
nes de distinto tamano, aunque con
predominio de los medianos y pe-
quenos. «El elemento comtn a to-
dos ellos es la no integracion for-
mal en ningtn tipo de organizacion
productiva o comercialy, es decir,
sus titulares deciden libremente
qué producir, cémo producir y a
quién vender en cada campana.

Este grupo de citricultores inde-
pendientes representa mas de la mi-
tad de la produccién citricola y, por
lo tanto, va a marcar el futuro del
sector, indica el informe.

El problema es que «es el grupo
mas débil y el mas perjudicado por
la nueva generacién de acuerdos
comerciales como el de Sudafrica».
«No es por ello casualidad que sus

efectivos vengan disminuyendo
como consecuencia de la falta de
rentabilidad», afirma el estudio de
la Politécnica.

¢QUE HACER?

Ante este dificil diagnéstico, los
expertos plantean una reflexién:
«Para los mas débiles es el mo-
mento de decidir qué hacer con

sus tierras». Y proponen varias al-
ternativas. «Las opciones son inte-
grase en una estructura asociativa,
alquilar o vender sus tierras». Aun-
que reconocen que «ninguna de
las tres opciones resulta sencillay.

El segundo modelo que apunta
el informe es el de la citricultura
cooperativizada, que esta formado
por los productores de citricos aso-
ciados a cooperativas y las entida-
des que los integran.

En la Comunidad hay 93 coopera-
tivas que tienen actividad citricola y,
en conjunto, detentan aproximada-
mente un quinto del volumen de pro-
duccién. Este modelo «lleva afos in-
merso en un intenso proceso de re-
estructuracion, con la desaparicion
de numerosas entidades», alertan los

expertos. «De no realizar cambios
sustanciales, las cooperativas mas
fragiles estin amenazadas por falta
de competitividad y escaso atractivo
a perder socios y produccién».

Por tltimo, el tercer modelo es el
de la citricultura del comercio orga-
nizado, que esté constituido por co-
mercios tradicionales que han crea-
do entidades asociativas tipo Socie-
dades Agrarias de Transformacién
(SAT) o similares con citricultores in-
dependientes para ser reconocidas
como Organizaciones de Producto-
res (OP) porla UE.

Los expertos informan de que el
poder comercial de este modelo es
mayor que su capacidad producti-
va propia. «Se estima que este gru-
po, articulado en el Comité de Ges-
tién de Citricos, considerada la pa-
tronal del comercio privado del
sector, supone aproximadamente
el 70% de las ventas citricolas es-
panolas al exterior, aunque solo
controla aproximadamente el 20%
de la produccién». «De los tres mo-
delos, éste es el mas fuerte y atrac-
tivo para los inversores internacio-
nales, que estdn entrando en el
sector comprando algunos de los
operadores mas grandes», ensal-
zan los expertos de la Politécnica.



