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El Pacto dela Ceramica suma
150 incorporaciones al Plan
de Apoyo ala Transmision

» El proyecto cuenta con la
aportacion de Vila-real de
40.000 euros para contratar
a 4 asesores empresariales

LEVANTE DE CASTELLO VILA-REAL

M Laparticipacion de Vila-realen
el Consorcio Gestor del Pacto Te-
rritorial por el Empleo de los Mu-
nicipios Cerdmicos y de su Area
de Influencia de la provincia de
Castell6n -mds conocido como
Pacto de la Ceramica-, se ha tra-
ducido en acciones que han be-
neficiado a un centenar de em-
prendedores de la ciudad yame-

dio centenar de negocios a lo lar-
go de los siete anos que lleva la
ciudad integrada en el ente.

Asi lo aseguro ayer el concejal
de Economia, Xavier Ochando, en
lapresentacion balance delosre-
sultados de formar parte de este
ente junto a Arantza Llorente, una
de las dos técnicas contratadas
para el asesoramiento y atencion
alostrabajadoresyemprendedo-
res y negocios de la zona.

«Cuando llegamos al gobierno
en 2011 la situacién era muy ne-
gativa, con mas de 6.000 parados
y ayudas que pasaban de largo»,
explicé Ochando, quien destaco
que «conmucho esfuerzoyayuda

del Govern del Botanic hemos
conseguido revertir la situacion».

No obstante, Ochando no olvi-
do el papel que ha ejercido en
todo este proceso el hecho de for-
mar parte del Pacto dela Cerami-
ca.«Bstainversion harevertido en
la consecucién de recursos para
formacién, emprendimiento y
empleo», explicé el edil, al tiempo
que recordo que «actualmente
aportamos 40.000 euros al con-
sorcio».

Gracias a esta aportacion, el
ente cuenta en Vila-real con cua-
tro trabajadores ubicados en Efec-
teVila-real, dostécnicasydos per-
sonas en practicas mediante un
convenio con la Universitat Jau-
me I (UJI). «El Punto de Atencion
a Emprendedores (PAE) y el Plan
de Apoyoala Transmision de Em-
presas son los dos principales
proyectos en los que se centran
estos técnicos», concluyo el edil,
responsable de Economia.



