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“Espaia es un destino cada
vez mas atractivo para los
estudiantes internacionales”

Andrés Valenzuela MADRID.

Luke Nolan presume de ser el crea-
dor de Student.com, la plataforma
de alojamiento para estudiantes
més grande del mundo. Esta empre-
sa cuenta con alrededor de un millén
de camas en mas de 400 ciudades

y hasta la fecha ha recaudado 70
millones de délares de diferentes
inversores como VY Capital o Expa.

<éDe qué manera ayuda Student.com
al estudiante?

Le ayudamos a encontrar su hogar
perfecto en el extranjero. Le pro-

porcionamos una plataforma que
enumera lugares de todo el mundo
para vivir. Manejamos la adminis-
tracion, a menudo tediosa y com-
plicada, de alquilar una vivienda y
también nos ocupamos de todas las
comunicaciones con los propieta-
rios. Ademas, estamos disponibles

Carrera: Banca y Finanzas In-
ternacionales en el Cass Busi-
ness School de Londres.
Trayectoria: Estuvo involucra-
do en el sector inmobiliario
chino antes de fundar Stu-
dent.com. Vivié durante mas
de 10 afios en Asia. También
tuvo la experiencia de primera
mano de ser un estudiante in-
ternacional: obtuvo su licen-
ciatura en Londres y cursé un
méster en Milan.

para resolver cualquier duda que
pueda tener alguien més alla del
alojamiento. Estas solicitudes son
muy variadas y para nosotros es un
placer solventarlas. Apoyamos a los
estudiantes en todo momento y
podemos darles soporte en mas de
15 idiomas.

£Como es el alojamiento ideal para
vuestros clientes?

La proximidad a los centros educa-
tivos es el factor mas importante.
Es por eso que elegimos los aloja-
mientos que se encuentran cerca
de las mejores universidades: se eli-
mina el estrés de llegar tarde a clase
oalos exdmenes. Lo que fomenta-
mos es tener espacios compartidos
y tranquilos para alentar a los uni-
versitarios a socializar, pero tam-
bién a tener espacios comodos para
estudiar. Ademas, nos ponemos de
acuerdo con los propietarios para
que ofrezcan la maxima calidad en
las viviendas y que se preocupen
también por el bienestar de sus
inquilinos

¢Es rentable emprender en el sec-
tor del alojamiento universitario?
Los estudiantes internacionales son
una gran industria. En los tltimos
afios se ha incrementado increible-
mente rapido el nimero de estu-

diantes que viven fuera. En 2017 se
alcanzaron la cifra de cinco millo-
nes. Es dificil para las universida-
des mantener el ritmo de crecimien-
to en términos de alojamiento y
otros aspectos del sector, lo que sig-
nifica que a medida que la deman-
da sigue creciendo, este espacio esta
1leno de oportunidades para los
emprendedores.

éCuales son las claves para triun-
far en este ambito?

Hay dos: conocer los mercados a
los que nos vamos a dirigir y pro-
porcionar un valor afiadido a los
estudiantes. Con el primero, me
refiero a un profundo conocimien-
to y comprension de los mercados
en los que se desea trabajar. Nues-
tra oferta en China, por ejemplo, es
muy diferente de lo que ofrecemos
en Francia. Con el segundo concep-
to quiero decir que hay que asegu-
rarse de que se estd ofertando un
producto que tiene como objetivo
agregar un valor afadido a la expe-
riencia del estudiante en la univer-
sidad. Si no conseguimos esto, sere-
mos uno mas y no destacaremos
entre nuestra competencia.

£Cual es la situacion del alojamien-
to de estudiantes en Espaiia?
Espafia, pese a que tiene un merca-
do inmobiliario mas inmaduro que
otros paises extranjeros, es un des-
tino cada vez mads atractivo para los
estudiantes internacionales, espe-
cialmente en el Reino Unido. El alo-
jamiento de universitarios en Espa-
fia suele ser econémicamente mas
asequible que en el resto de Euro-
pa. Este afio, lugares como Albace-
te, Murcia o Granada han figurado
entre las cinco ciudades mas bara-
tas para estudiar, con alquileres a
partir de 52 euros por semana. En
general, el mercado de entrada en
Espana es mas grande que el mer-
cado de salida.



