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La FUE-UJI propone un
curso de tecnicas de venta a
traves de las redes sociales

» El curso tiene un caracter
presencial y una duracion
programada de 15 horas
entre el 14 y el 16 de junio

LEVANTE DE CASTELLO CASTELLO

M Las ventas desde el ambito co-
mercial para lograr los objetivos
de una empresa o un perfil profe-
sional se han vuelto cada vez mads
complicadas. La globalizacion, la
saturacion delos procedimientos
tradicionales de contacto con
nuestros clientes potenciales y la
crisis economica han dificultado
la consecucion de resultados en
unavertienteyade por sicomple-
ja.

LaFUE-UJIpropone, como no-
vedad, un curso presencial de So-
cial Selling, que tendra lugar en
tres dias consecutivos: 14, 15y 16
de junio, en horario de tarde. Se

trata de abordarlasredessociales
y otros canales online e integrar-
los en una estrategia digital de
ventas.

Con una duracion de 15 horas,
el curso lo impartird Alex Rubio,
planificador estratégico digital de
publicidad e innovacion tecnolo-
gica, emprendedoryfundadorde
diversas empresasy eventos, con-
ferenciante, profesor universita-
rio y escritor. Ha trabajado para
empresas como Lacasitos, Insti-
tuto Cervantes o EMT. Profesor
asociado en la Universitat Jaume
I en el Grado en Publicidad y Re-
laciones Publicas. Conferencian-
te internacional y TEDx Speaker,
desde 2007 ha impartido docen-
cia en mas de 300 eventos en uni-
versidades, escuelas de negocio,
empresas y en numerosas confe-
rencias internacionales en Espa-
na, Reino Unido, Costa Rica, Ve-
nezuela o Colombia.



