PILAR ALVAREZ, San Francisco
Dos minutos. Es el tiempo estipu-
lado para contar la idea que hara
rico a su promotor delante de una
fila de tiburones (inversores en el
argot). “Lo que cuenta de mejorar
el mundo estd muy bien, pero
Jcuanto gano yo?”, pregunta uno
de estos inversores en mitad de
un escenario con iluminacién 1t-
gubre en un teatro forrado de ter-
ciopelo. El presentador, con botas
tejanas rojas, replica cada inter-
vencién con un “Fantastic!

Medio centenar de jovenes emprendedores
espafioles presentan sus proyectos en la meca
mundial de los negocios tecnolégicos
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una aplicacién que ayuda a con-
trolar el uso del teléfono por los
hijos, una plataforma web para
buscar artistas callejeros, prote-
sis bidnicas hiperrealistas, instala-
ci6n de placas solares en azoteas
alquiladas, sincronizar efectos pi-
rotécnicos desde un ordenador...
En una semana intensa, los
participantes visitaron las sedes
de Linkedin, Facebook, Google, se
entrevistaron con emprendedo-
res espaiioles y se fotografiaron
en el Golden Gate. La inicia-

Great job!” (“iFantéstico!
iGran trabajo!”). Sucede en
el centro de San Francisco,
a media hora de la cuna
mundial de las start-ups, las
empresas mas innovado-
ras: Silicon Valley.

Atn faltaban dos sema-
nas para el triunfo electoral
de Donald Trump cuando
50 jovenes emprendedores
espaitoles (de 18 a 31 afios)
viajaron a la meca del em-
prendimiento tecnolégico
para aprender de los mejo-
res del mundo. Son los fina-
listas del programa YUZZ
Jovenes con ideas. Raquel
Serrano es uno de los cinco
espafioles que compiten
con 12 personas en el teatro
de las start-ups. Su propues-
ta, para la que ya ha encon-
trado clientes en su Malaga
natal, es un sustituto de la
escayola: Fiixit, una estruc-
tura que se imprime en 3D
y deja la piel al descubierto.
“Cuando era pequefia, me
rompi el brazo un par de
veces”, empieza su inter-
vencion en inglés, cien ve-
ces ensayada. A su regreso quiere
triunfar en Espaiia. En el teatro,
tras sus dos minutos, es la ganado-
ra de la noche.

“Cuando empiezas, tienes que
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Stanford, cuatro espanoles que in-
vestigan en este campus desgra-
nan sus experiencias a los visitan-
tes. “Ni de broma”, responde Ivan
Carcamo, bidlogo de 36 afios que

estar psic prepara-
do de lo dificil que es”. Steve Hoff-
man, emprendedor e inversor ca-
liforniano, dio a los espanoles sus
primeros consejos en San Francis-
co. Lanza mensajes pildora: “No
es que [Mark] Zuckerberg [funda-
dor de Facebook] sea increible; es
que se ha rodeado de un equipo
increible”. “Solo tienes dos trabas
en tu camino: hacer un equipo y
conseguir el dinero”. Y una idea
mas: “Si quieres cambiar el mun-
do de los restaurantes, trabaja
alli, lava los platos. Ve donde es-
tan tus clientes, vive con ellos”.

“Espafia tiene poco capital in-
versor y no hay voluntad de asu-
mir riesgos, lo que supone que
muchos jévenes emprendedores
no tienen oportunidad de alcan-
zar su auténtico potencial”, re-
flexiona después con EL PAIS. Y
presume: “Lo que hace maravillo-
so Silicon Valley es que traemos a
las mejores mentes del mundo”.

Algunas de esas mentes funda-
ron desde la Universidad de Stan-
ford proyectos como Facebook,
Google, Linkedin o YouTube. “So-
mos tan grandes que tenemos
nuestra propia ciudad”, explica
en una ruta turistica por el cam-
pus la alumna Heather. Los dos
primeros cursos en ese centro
—60.000 délares de matricula
anual (55.000 euros); un 85% de
los alumnos reciben ayudas— se
emplean en decidir qué estudiar.
“El 70% cambia de idea en ese
tiempo”, afade.

Frente a la pista deportiva de

iga con c€lulas madre,
cuando los chicos le preguntan si
su investigacion se podria reali-
zar en Espana. Manejan un presu-
puesto de 10 millones de délares
(9,2 millones de euros) y trabajan
con pacientes a los que Stanford
sigue la pista desde hace una dé-
cada. “No creo que exista ningtin
proyecto individual europeo con
este presupuesto”, dice el bidlogo.

El sueldo medio anual en el
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tiva partié del Banco San-
tandery contd con el apoyo
del Centro Internacional
Santander Emprendimien-
to (CISE), entidades que in-
vitaron a EL PAIS al viaje.

Velocidad

Marian Sanchez, una de
las asistentes, mantuvo
ademds una reunién con
el equipo de neurorrehabi-
litacion del hospital de
San Francisco. Ha ideado
una terapia para tratar ce-
rebros dafiados y prevenir
el envejecimiento neuro-
nal con ayuda de un piano,
Meétodo Sancal. “No pensa-
ba que iba a ir tan bien”,
explicaba tras hablar con
los médicos, con los que
cerrd una colaboracion pa-
ra seguir investigando.
“Aqui son mds receptivos
a cosas novedosas. En Es-
pafia cuesta mas cambiar;
es eso de ‘llevo toda la vida
haciéndolo asi”. Su cita exi-

Un inversor: “Esta
bien eso de mejorar
el mundo, pero

Jyo cudnto gano?”

“En Espana cuesta
mas cambiar”,
destaca una

de las participantes

Un proyecto contra el cancer,
baterias para drones y un robot

Yolanda Gémez habla de su
experiencia personal con
cierto rubor. Su hermana
melliza tuvo cancer cuando
eran nifas. Desde entonces,
se convirtié en su obsesion:
“Cancer, cancer, cancer”. Su
proyecto para encapsular en
nanoparticulas los farmacos
para combatir el cancer de
huesos en nifios gané el pri-
mer premio Yuzz 2016, dota-
do con 30.000 euros, a la
vuelta de Silicon Valley. Esta
extremeiia de 27 aiios, estu-
diante de la Universidad de
Navarra, fue la primera galar-
donada.

El segundo premio, dotado
con 20.000 euros, recay6 en
LightEnergy, desarrollado por

antes en el programa Yuzz posan frente al Golden Gate en San Francisco. / PAULA CAPPARELLI (CISE)

Valle se sitGia en 122.000 délares
(112.438 euros, frente a la media
espaiiola de 44.500 en empleos
relacionados con las comunica-
ciones). “Lo importante es que la
idea sea buenay que la sepas con-
tar. Aqui no compran humo”,
aconseja Carcamo.

Las propuestas de los jévenes
emprendedores de Yuzz son va-
riadas: papel fabricado con resi-
duos de méarmol, una aplicacién
de mévil para reunir a viajeros
solitarios, robots educativos para
nifios impresos en 3D, un pupitre
digital, una maquina que hace zu-
mo natural con cualquier fruta,

para dar mas autonomia a
drones y otros vehiculos.

El tercer premio (10.000 eu-
ros) ha sido para Nao Thera-
pist. Su i Isor es José

Yolanda Gémez.

Luis Miguel Sanz, de 30 afios,
investigador de la Universi-
dad de Valladolid. Su start-up
ha desarrollado un sistema de
almacenamiento de hidrége-
no mas ligero y compacto

Carlos Gonzilez, de 30 afios
recién cumplidos y provenien-
te de la Universidad Carlos IIT
de Madrid. A través de un
robot terapeuta ayuda a los
nifios con discapacidades en
las extremidades superiores a
hacer correctamente sus
ejercicios de rehabilitacion.

El proyecto Plactherm, de
Lluc Marti, recibié una de las
menciones especiales. Consis-
te en un suelo radiante con
una tecnologia que permite
calentar y sensorizar cada
baldosa de una oficina de
manera independiente y co-
nectada con el mévil del tra-
bajador, para que cada uno
de ellos ponga la temperatura
que necesita.

tosa se fragué en una se-

mana. Para cerrar una ci-
ta con un equipo médico en Es-
pana tard6 un afio.

Las gestiones son agiles, pero
el cambio no resulta sencillo. “Te
tiene que apetecer mucho venir-
te aqui. A nivel personal, es un
lugar desconocido y hostil”, dice
Verénica Torras, emprendedora
con “un pie en Estados Unidos y
otro en Espafa” afincada en San
Francisco con Bwon, una aplica-
cién sobre la salud intima de la
mujer. Estudiaron el mercado y
vieron las posibilidades. También
es fundamental, destaca, “saber
qué contactos tienes, quién te
puede ayudar”.

“Una start-up necesita una ve-
locidad que las Administracio-
nes publicas no tienen, deberian
hacer mucho mas”. Carme Mit-
jans, coordinadora de la oficina
de Yuzz en la localidad barcelo-
nesa de Sant Cugat —existen 50
en Espafia—, acompaiia a los jo-
venes en el viaje. Aunque ve el
modelo californiano muy lejos
del espaiiol, cree que la mentali-
dad esta cambiando: “Me gusta
pensar que todo es posible”.

Laura Lozano ha creado Char-
gy, que permite cargar el movil
gratis en cualquier local a cam-
bio de contestar a unas pregun-
tas de una web. El negocio consi-
gue datos que le interesan y el
cliente, bateria para el teléfono
sin coste. Ya de vuelta, esta ce-
rrando una cita con inversores
en Nueva York y negocia con el
Santander para instalar el carga-
dor inalimbrico en sus oficinas
de las universidades. Aln recuer-
da el dia que llamé a su socio y
empez6 todo: “Tengo una idea
con la que, si me ayudas, nos ha-
remos ricos”.



