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La resposta podria passar per frase celebre
del Barcenas de torn. Perd no. Ho subscriu
un estudi de la Universitat Jaume |: genera
més estrés rebutjar un suborn. “Al contrari
del que s’ha tendit a creure, no és la violacio
d'una norma ética el que desencadena l'acti-
vitat emocional —apunta linvestigador Tarek
Jaber-Lépez—, sind la decisid d'actuar contra
el propiinterés monetari”. Els conillets de I'ex-
periment es van enfrontar a una suposada
subhasta: dues empreses competien per la
Ilicencia d'unes obres publiques, amb el con-
seglent llancament de suborns a l'estil pesca

amb mosca. Per mesurar les seves reaccions
fisiologiques, els van adossar un poligraf. La
conclusié va ser antiintuitiva: “Les persones
que prenen decisions desfiant el seu propi
interés economic pateixen més excitacid que
aquelles que es preocupen Gnicament pel
seu benefici econdmic personal”, apunta un
altre dels investigadors, Nikolaos Georgant-
zis. Es adir, que es confirma laimpressié que
fan els corruptes als jutjats: no estan estres-
sats. La conclusid de I'estudi: quan s'ame-
naca amb un castig, el rebuig al suborn és
majoritari. — ANA SANCHEZ




