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KKR, EQT, Mubadala y Partners 
pujan por la Universidad Europea 
Permira recibe las primeras muestras de interés en el proceso coordinado por Rothschild 

C. Reche MADRID. 

El proceso de búsqueda de socio de 
Permira para la Universidad Euro- 
pea empieza a acaparar el interés 
de los pesos pesados del capital ries- 
go. El fondo británico ha recibido 
ya la atención de distintos inverso- 
res, entre los que destacan Muba- 

dala, KKR, EQT y Partners Group, 
según las fuentes consultadas por 
elEconomista.es. 

El proceso, que está coordinado 

por el banco de inversión Rothschild 
en busca de la entrada de un inver- 
sor financiero por una participa- 
ción minoritaria en el capital, trata 

de aprovechar el crecimiento que 
el grupo educativo ha experimen- 
tado en los últimos años, desde que 

el private equity británico tomase 
el control en 2018. 

Aquel año, Permira acordó la com- 

pra del negocio educativo a Laurea- 
tes International Universities, en- 

tonces su propietario, tras imponer- 
se en una reñida puja aun grupo nu- 
trido de inversores internacionales, 

entre los que estaban Providence, 
CVC, EQT o Cinven. El proceso fue 
coordinado por el banco de inver- 
sión Goldman Sachs y se cerró por 
770 millones de euros. 

Desde su adquisición, la Univer- 
sidad Europea no ha dejado de ex- 
pandirse. Una de las vías exploradas 
para hacerlo han sido las adquisicio- 
nes de negocios adicionales, como 
probó la adquisición de una partici- 
pación mayoritaria en la escuela de 
diseño lade a la familia fundadora 

Pérez de Castro. Antes, en 2019, la 

Universidad Europea tomó otra par- 
ticipación mayoritaria, entonces en 
el Centro de Estudios Garrigues al 
bufete de abogados. 

Liderada en España por Pedro Ló- 
pez de Guzmán en España y con ofi- 
cina en Madrid desde 2004, Permi- 
ra busca un socio que le acompañe 
en una nueva etapa de la compañía. 
El private equity británico tiene pre- 
sencia en otras compañías españo- 

las como la agencia de viajes online 
eDreams y la compañía farmacéuti- 
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ca Neuraxpharm. 
Aunque el proceso ha despertado 

mucho interés, los nombres que sue- 

nan con mayor fuerza son los del 
grupo estadounidense KKR, el sue- 
co EQT, el suizo Partners Group y el 
fondo soberano Mubadala, conoci- 
do en España por su presencia en el 
capital de Cepsa. Las voces consul- 
tadas coinciden en que la lista de can- 
didatos podría ser más extensa. 

De acuerdo a las últimas cuentas 
disponibles en el Registro Mercan- 
til, Proyectos Educativos Europa, so- 

ciedad cabecera de los negocios de 
la Universidad Europea, tuvo ingre- 
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sos por 279 millones de euros, un 
15,28% más que en 2021. El resulta- 
do neto de explotación fue de 21,3 
millones de euros, casi cinco veces 

más que en el mismo periodo del año 
anterior (4,6 millones de euros), y 

los beneficios finales superaron los 
ocho millones de euros. 

El informe de gestión ahonda en 
que el grupo opera en el sector de la 
educación superior a través de uni- 
versidades y centros educativos en 
España y Portugal. Sus campus se 

ubican en Madrid, Valencia, Tene- 
rife, Lisboa y Oporto, lo que le lleva 
aser “el grupo educativo más gran- 
de de la Península Ibérica”. El con- 
junto de los centros tiene más de 
38.000 estudiantes, el 30% de ellos 

procedentes de fuera de España y 
Portugal. 

Fiebre por la educación 
La llegada de un socio financiero a 
la Universidad Europa aviva el in- 
terés del capital riesgo en el mun- 
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do educativo, que en los últimos 

años ha vivido una batería de ope- 
raciones. Entre las más significati- 
vas figura la de la gestora británica 
de capital riesgo CVC que, a través 
de su Fondo VII, se convirtió en 

dueño de la Universidad Alfonso X 
El Sabio (UAX). 

En el sector se esperan próxima- 
mente nuevas operaciones, aunque 
de menor tamaño, como la posible 

venta de Globeducate por parte de 
Providence. Entre los procesos que 
han perdido interés figura la even- 
tual venta de los colegios Educare, 

de la familia Abarca Cidón. 

  

Educa Edtech compra la escuela de negocios CEUPE 
El grupo participado 
por el fondo Aurica 
sigue con su expansión 
internacional 

C. Reche MADRID. 

Educa Edtech ha cerrado la adqui- 
sición de la escuela internacional 
de negocios CEUPE con motivo de 
la nueva hoja de ruta en su plan es- 
tratégico para este 2024, en la que 
el mercado de Latinoamérica se- 
guirá siendo una de sus principa- 
les fortalezas. La compañía, parti- 
cipada por el fondo Aurica desde el 
pasado año, se hace así con una em- 

presa fuerte en la región, ya que la 
nueva firma adquirida cuenta con 
más de 15 sedes en diferentes pun- 

tos en países como Perú, Colombia, 
Argentina o Chile. 
CEUPE (Centro Europeo de Post- 

grado y Empresa) tiene entre sus 
fortalezas la validez oficial de sus 
títulos, ya sea en Latinoamérica o 

en España. De esta forma, cualquier 
alumno puede compatibilizar sus 
estudios en su país de residencia al 
contar con programas formativos 
de doble titulación oficial univer- 
sitaria y profesional. 
Además, la compañía adquirida, 

que sumará seis millones de ingre- 
sos al volumen de ventas global de 
Educa Edtech, fue reconocida co- 

mo mejor escuela de negocios por 
Google y segunda mejor escuela de 
negocios según el ranking Innova- 
tec en el año 2023. 

Educa Edtech tiene desde el pa- 
sado año entre sus accionistas a Au-   

  

    
Rafael García-Parrado, consejero dele- 

gado de Educa Edtech. te 

rica Capital, que se hizo con el 30% 

de Euroinnova, sociedad bajo la que 
se engloba Educa Edtech. 

Para Gonzalo Zapero y Francis- 

co Lamamie, socios de CEUPE, “es- 

ta incorporación al grupo Educa 
Edtech supone un paso muy im- 
portante para toda nuestra estruc- 
tura internacional, uniéndonos a 

un grupo educativo líder mundial 
y referente en tecnología e innova- 
ción y compartiendo juntos la mis- 
ma visión y pasión por la democra- 
tización de la formación de cali- 
dad”. 

Por su parte, Rafael García-Pa- 

rrado, consejero delegado de Edu- 
ca Edtech, explica que “persegui- 
mos llevar la educación atodos los 
rincones del mundo. De ahí la im- 
portancia de sumar a una institu- 
ción con tanto prestigio como CEU- 
PE a nuestro conjunto. Es un gran 

paso en nuestro proceso de inter- 
nacionalización y estamos conven- 
cidos de que supondrá una enorme 

revolución en la formación online 

de calidad”. 

Plan de crecimiento 
Educa Edtech facturó en 2023 más 
de 50 millones de euros, con un ebit- 

da del 25% sobre las ventas, y con- 
siguió más de 350.000 nuevos sus- 
criptores. Estas cifras pueden su- 
perarse en este 2024 que acaba de 
empezar y que la compañía espera 
que sea “ de crecimiento y nuevos 
objetivos profesionales, para con- 
tinuar con la internacionalización 
e innovación tecnológica”. 

En 2023, Educa Edtech cerró otras 

adquisiciones, como la compra de 
Structuralia, plataforma online de 

formación STEM (Science, Techno- 

logy, Engineering and Mathematics), 
en su proceso de expansión e inter- 
nacionalización. 
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