LATERCERA

Encuestas revelan que
estadounidenses ven cada vez
menos valor en ir a 1a universidad

A medida que la deuda estudiantil aumenta y los beneficios econémicos de un diploma van disminuyendo, mds
norteamericanos consideran que salir de la escuela secundaria es “todo lo que necesitan” para tener seguridad financiera.

Bastian Diaz

Durante décadas en Estados Unidos, la per-
cepeidn de que se necesitaba un diploma
universitario para conseguir un buen traba-
joeraampliamente compartida, y los niime-
ros apoyaban esta opinion. Sin embargo,
las encuestas muestran que en el ultimo
tiempo esa percepcion se ha perdido: un
sondeo reciente de Gallup senala que solo
un 36% de los estadounidenses “confia” en
las universidades, segun destaca el diario
The New York Times.

Entre losjovenes estadounidenses, la per-
cepcion de utilidad de la universidad ha
bajado fuertemente: un 45% de los miem-
bros de la llamada “Generacién Z" (nacidos
entre elanode 1995y principios de los afios
2000) asegura que un diploma secundario
es todo lo que se necesita para asegurar “se-
guridad financiera”. La opinion de los pa-
dres vaen la misma direccion: casila mitad
dice que preferirfa que sus hijos no entra-
ran a una carrera de cuatro anos.

Elmotivo central de todo esto esla relacion
entre “inversion” y “recompensa”: segin
unaencuesta de Varying Degrees, el 70% de
los norteamericanos cree que se consiguen
mejores ingresos teniendo un diploma, pero
a la vez, cada vez menos consideran que es
asequible: un 53%.

Un punto de quiebre clave en la historia de
la confianza en la universidad fue en 2009,
cuando el 70% de los alumnos que salieron
dela secundaria entré directamente en pro-
gramas de educacion superior. Motivados
principalmente por el factor econémico,
ese afo directamente posterior al de la Gran
Recesion fue también el que tuvo mayor
ingreso de jovenes a las universidades.

En ese entonces, el tipico norteamericano
con un “Bachelor'sdegree” ganaba entre dos
o0 tres veces mds que el tipico norteameri-
cano sin educacion superior. Sin embargo,
los precios de la educacion superior han su-
bido enormemente desde entonces, vol-
viendoa Estados Unidos una excepcion en-
tre los paises desarrollados.

Ahora mismo, la cantidad de estudiantes
que entra a la universidad en pafses desa-
rrollados sigue aumentando, y segin The
New York Times, “la educacion superior es
mas popular que nunca”. Desde 2016, las
matriculas universitarias subieron un 12%
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en Reino Unido, mientras que en Estados
Unidos bajo un 8%. En Canad4, el 65% de los
adultos entre 25 y 34 afios tiene, al menos,
una carrerade entre dos o tres anos de edu-
cacion superior.

Cuando se trata de las universidades, esta
noes la tinica tendencia donde Estados Uni-
dos nada contracorriente: En Canadd y Ja-
pon, sefiala el diario neoyorquino, el precio
dela universidad publica es de 5.000 déla-

res al ano. En [talia, Espana e Israel es de
2.000, y en Francia, Dinamarca y Alemania
es esencialmente cero.

Desde 1992, en cambio, en Estados Unidos
los precios se han duplicadoy mds que du-
plicado, incluso con el ajuste de la inflacion,
y hoy el promedio de gasto de un ano enuna
universidad privada es de 58 mil dolares.
Considerando becas, ese niimero baja a 33
mil en instituciones privadas, y 19 mil en

instituciones publicas.

Durante mucho tiempo, una manera que
se uso para medir el “valoreconémico” que
aportaba la universidad en la vida de un nor-
teamericano fue el “College Wage Pre-
mium”, o sea, la diferencia entre el sueldo
de una persona con educacion superior y
otra sin. Desde el 2000 hasta ahora, esta ha
venido creciendo, pasando del 60% al 65%,
cuando habifa sido un 30% en el siglo ante-
rior. En teorfa, esto deberia hacer que el “va-
lor” que aporta la educacion fuera subien-
do en el tiempo, pero eso no se notaba en los
profesionales.

Asi, estudios recientes han medidoel *Co-
llege Wealth Premium”, o sea, la diferencia
de riqueza entre la persona con o sin edu-
caciénsuperior. Y este criterio distinto, a di-
ferencia del anterior, considera la deuda
que asume la persona que va a la universi-
dad.

Con esto, la conclusion de los estudios
muestran claramente, segtin The New York
Times, que “entre las familias cuya cabeza
es un graduado nacido después de los 80, la
College Wealth Premium es indistinguible
decero”. O sea, aun cuando los profesiona-
les tienen sueldos mas altos, la riqueza que
acumulan a lo largo de su vida tiende a ser
la misma.

Y segun Lowell Rickets, analista de datos
del Instituto de Equidad Econémica del
Banco Federal de St. Louis, la causa de esta
paradoja podria ser simple: el aumento del
gasto en la época universitaria, y la deuda
que viene con ello. “Cargar conuna deuda
obviamente disminuye la riqueza acumu-
lada por simple substraccion, pero también
te impide tomar pasos importantes en la ge-
neracion de esa riqueza siendo un adulto jo-
ven, como el comprar una casa o empezar
un negocio pequeno”, indica.

Desde el Centro en Educacion y Fuerza de
Trabajo de la Universidad de Georgetown,
donde se analizaron datos de cerca de 4.500
instituciones de educacion superior, el di-
rector, Anthony P. Carnevale, comenta: “La
universidad sigue ‘valiendo la pena’, pero
el retorno en la inversion que significa va-
riamucho dependiendo de la credencial, del
programa de estudio o de la instituciona la
que se vaya. También es importante infor-
marle a la gente sobre el riesgo de pedir prés-
tamos y no graduarse”. @
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