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Los empleados de
banca deberan validar
su formacion para
poder asesorar y vender

Ana Palomares MADRID.

Quedan poco mas de dos meses pa-
ra que entre en vigor la Directiva
europea Mifid ITy crecen las voces
que apuntan a que este nuevo re-
glamento, que en Espafia implica
unanueva Ley del Mercado de Va-
lores, entrard en vigor sin haber si-
do transpuesta a la normativa es-
pafiola, como ya sucedié en el caso
de Mifid I Sin embargo, poco a po-
co se van dando pasos para clarifi-
car algunas de las modificaciones
que acarrea esta directiva como, por

ejemplo, la formacién que tendran
que tener ya no solo quien asesore
sino también quien solo vende pro-
ductos financieros. A este respec-
to, la CNMYV publicé ayer una pri-
mera lista de titulos acreditativos
con los que deben contar los em-
pleados de servicios financieros pa-
ra poder seguir trabajando de ello.

En esta lista que, segtin explican
en la CNMYV, se ird ampliando du-
rante las proximas semanas, se in-
cluyen 20 titulos. Dos de ellos son
impartidos por CECA, uno por el
Instituto BME, cuatro por EFPA,
siete del Instituto Espaiol de Ana-
listas Financieros, cinco de la Uni-
versidad Politécnica de Valencia y
uno de la Universidad Pontificia de
Comillas. En cuanto al tipo de ser-
vicio que permitiran la obtencion
de estos titulos, cuatro de ellos se

imparten para aquellos que solo
busquen poder realizar labores de
comercializacién de producto y los
16 restantes para quien opte por dar
un servicio de asesoramiento.
Segtin explico en el mes de junio

La lista sera abierta
y se ird ampliando
en las proximas
semanas, segun
afirma el regulador

la CNMYV cuando publicé la Guia
Técnica de Formacion, los conoci-
mientos que se reclamaran al per-
sonal financiero una vez entre en
vigor Mifid II variaran en funcién

del servicio que se vaya a prestar.
Entre los requisitos comunes estan
el de tener informacién sobre los
mercados financieros, conocer las
caracteristicas de los productos que
venden (gastos y costes incluidos),
saber a qué tipo de clientes van di-
rigidos, conocer el riesgo y las im-
plicaciones fiscales de los mismos,
analizar la posible evolucion de los
productos en base a las cifras eco-
noémicas o tener conocimiento de
las normativas de abuso de merca-
do y blanqueo de capitales.
Ademas, los que asesoren a los
clientes deberan cumplir también
con los requisitos y obligaciones de
idoneidad, evaluar los materiales
ofrecidos a los clientes, la estructu-
ra de mercado para cada tipo de
producto, conocimientos basicos
de valoracion y fundamentos de

gestion de carteras. En ambos ca-
s0s, se establecen también las ho-
ras minimas que deberan tener los
cursos de formacion y estas seran
de 80 horas en caso de los que solo
den informacién y de 150 si tam-
bién se da un servicio se asesora-
miento, ademas de una actualiza-
ci6n anual de esa formacion, que
como minimo sera de 20 y 30 ho-
ras, respectivamente. Y eso sin te-
ner en cuenta que en todos los ca-
S0 se requerird tener una experien-
ciaminima de seis meses a jornada
completa para dar informacién y/o
asesoramiento.

Sin embargo, las acreditaciones
que contempla la CNMV no solo
incluyen esta lista ya que también
se permite que sean los propios ban-
cos los que formen a sus emplea-
dos de cara a Mifid II.



