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Estudiantes dela
Politécnica crean
unaapp que permite
pagar con el movil
sin pasar por caja

»Cuatro alumnos de Multimedia desarrollan «Appays,
por la que ya se interesa una multinacional »Las tiendas
obtienen datos sobre el proceso que acaba en compra

SOL GIMENEZ

B «Anadie le gusta hacer colas en
una caja ni perder el tiempo, pero
muchas veces prefieres irala tien-
da paraver, tocar o probarte el pro-
ducto enlugardecompraronline».
Apartirde estaideanacio «Appay»,
unaaplicacién paramévil que per-
mite entrar en un establecimiento,
leer su c6digo QR, escanear la eti-
queta del producto elegido, com-
prarlo en ese mismoinstante ysalir
por la puerta sin necesidad de pa-
sar por la caja.

Los«padres» deestainnovadora
appson Sergio Pérez, Pablo Lépez,
Emilio Maestre y José Francisco
Moreno, alumnos de cuarto del
grado de Multimedia de la Univer-
sidad de Alicante (UA). Su clase se
dividi6 en seis equipos y cada uno
ha desarrollado una aplicacién de
servicios a lo largo del curso.

«Le dejamos libertad para elegir
y después les vamos guiando para
que consigan realizar una aplica-
cién que pueda convertirse en re-
alidad», explicé el profesor del De-
partamento de Ciencia dela Com-
putacion e Inteligencia Artificial de
la Escuela Politécnica Superior,
Carlos Villagrd. Tan practicos son
estosestudios queestaessu cuarta

promociony «queyosepatodoslos
licenciados estdan trabajando»,
anadid6 este profesor.

De hecho, la multinacional Le-
roy Merlin ya se ha interesado por
«Appay»y el delegado provincial se
reunird proximamente consus de-
sarrolladores para conocer mds
detalles.

Sus creadores explican que la
app serd gratuita para el cliente y
que una vez que la descarguen les
informara de las ofertas que pue-
den encontraren comercios cerca-
nos que dispongan de este medio
depagoyenalgunos productosin-
clusoincluirdvideos consus carac-
teristicas. Ademds, guardalafactu-
ra de cada compra que se puede
imprimir si el cliente lo desea. El
«negocio» para ellos estaria en la
instalacién y mantenimiento de la
plataforma en los establecimien-
tos. «Con el panel de administra-
cién de Appay los comercios po-
dréntenermonitorizadatodalaac-
tividad de la tienda desde que el
cliente entra y escanea el codigo
QR», sefialan. «Pueden saber qué
productos ha escaneado y los que
alfinalhan elegidollevarse, cuanto
tiempo han estado enlatiendaya
qué horas, asicomo cudnto tiempo

Un equipo presenta su app educativa ayer en la Politécnica. jose Navarro

han tardado en escoger. También
si es hombre o mujer, qué tipo de
compra suele realizar y en qué
franjahoraria, de maneraque pue-
den crear ofertas personalizadas».

«Nos adaptamos a grandes y
medianas superficies y a la tienda
de toda la vida», ya sea de ropa,
complementos, mueblesoelectro-
nica», anaden.

Elprototipodellectordeetique-
tas que han fabricado es capaz de
leer 2.000 por segundoy en el mo-
mento en que se paga el producto
sedesactivalaalarma. «Elsectorva
hacia este tipo de medios de pago,
Amazon e Inditex estan desarro-
llando los suyos por eso creemos
quehemosacertado, ahorasaldre-
mosala calleaconvenceralos co-

|
Otras cinco aplicaciones
tecnoldgicas presentadas
estan relacionadas con

la comunidad educativa,
el trueque y el turismo

merciantes», indican estos cuatro
emprendedores.

Lasotrasaplicaciones presenta-
das son «Truequealo», plataforma
deintercambio de productosyser-
vicios que probablemente se im-
plantard en una empresa ilicitana
que tiene el portal «Quiero cam-
biarlo»; «<KeyBand» para servicios
hoteleros o cruceros que monito-
riza la actividad del cliente me-
diante una pulsera; «E-Share», de
aprendizaje colaborativo; «Alpha
School» para mejorar la comuni-
cacién entre alumno y profesor en
academias y colegios; y «Compi-
la», web para aprender programa-
cién mediante cursos online.



