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EL PERFIL EN LA COMUNITAT

Universitario,
de 38 anos,
Y SIN SOC10sS

Mas de la mitad de emprendedores es hombre
y crea empresas modestas, del sector consumo
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¢Quién toma la iniciativa de
abrir una empresa en Caste-
116n? El perfil medio del em-
prendedor en la Comunitat es
el de un hombre, de 38 aflos de
edad media, con estudios uni-
versitarios y que abre un nego-
cio de una actividad orientada
al sector del consumo.

Son las conclusiones de los
resultados autonémicos del in-
forme Global Entrepreneurship
Monitor (GEM), dirigido por el
catedratico de Organizacién de
Empresas, José Maria G6mez
Gras, en el que han participa-
do 36 expertos y se ha analiza-
do poblacién de las tres provin-
cias valencianas, de entre 18 y
64 afios, en base a datos obteni-
dosen el ejercicio 2015.

Pocas mujeres

Casi el 65% de los emprendedo-
res fue de género masculino.
«Faltan mds mujeres, es una
asignatura pendiente», postu-
16 Gémez. El colectivo femeni-
no supone solamente 2,6 de ca-
da cien personas emprendedo-

ras; frente al masculino, con.

una tasa de 4,8 de cada cien.
La edad media de los empren-
dedores es 38 afios, pero entre
los hombres predominan mds
los de 36, frente a las mujeres,
de mds edad, que rondan los 41,
cinco afios mds de diferencia se-
gun el factor género.

Formacién

Quien emprende en la Comuni-
tat, cuenta con formacién espe-
cifica, el 19%. Pero ademds, un
63%, mds de la mitad, cuenta con
formacién de estudios universita-
riosy un 22%, de ESO.

Para el investigador, esta situa-
cién revela que «se debe fomen-
tar mds, tanto en Espafia como
en la Comunitat, el emprendi-
miento en edades tempranas, in-
corpordndolo a la formacién en
Primaria y Secundaria, y fomen-
tando la creatividad y la iniciati-
va de los estudiantes».

En el &mbito de la universidad,
ademads, agregd que los expertos
consultados ven clave ir a mds en
la transmisién de conocimiento
de los centros universitarios al
sector privado. Pero también abo-
g6 potenciar los centros de For-
macién Profesional (FP), en auge,
«dado que suponen un germen
bestial de emprendedores en la
actualidad y pueden ser claves
para ayudar a los sectores econé-
micos tradicionales a innovar.

Sectores y oportunidad
Casila mitad de las nuevas inicia-
tivas empresariales en Castellon,
Valencia y Alicante, estuvo vincu-
lada hace dos afios al sector del
consumo, un 48%, en concreto,
predominando el sector tercia-
rio, como es habitual. «Se perci-
ben muchas oportunidades en la
Comunitat para nuevas empresas
de base tecnolégica, que son com-
petitivas a nivel global», dijo.

»» Presentacion 1> El director del informe GEM en la Comunitat, en el centro, ayer, en el CEEI de Castellén.

Para el coordinador del estu-
dio, el porcentaje de personas
que percibe oportunidades pa-
ra emprender aumenta, y esto es
un sintoma de un mayor optimis-
mo, «pese a que todavia los prin-
cipales indicadores sobre activi-
dad emprendedora del 2015 nos
dicen que seguimos estando en
crisis», indic6 Gémez, quien in-
sistié en una mejor situacion.
«La FP es un germen
bestial de futuros
emprendedores, que
innoven en sectores

mas tradicionales»

«Un 85% de quienes
emprenden porque
ven una oportunidad
busca una mayor
independencia»

«El1 50% de la poblacién de la
Comunitat ve buena opcién pro-
fesional emprender, y esto va a
mds, aunque es cierto que toda-
via estamos 20 puntos de la etapa
previa a la crisis econémicay.

Ya son menos quienes decide
abrir un negocio por necesidad
segin el informe; mientras que
la mayoria, el 67,7%, emprende
porque ve una oportunidad. A su
vez, de estos, un 85% busca mds
independencia, le sigue el que
quiere elevar sus ingresos; y de-
trds, el que quiere mantenerlos.

Tamaiio

Las nuevas empresas se crean,
mayoritariamente, en solitario,
manteniéndose esta situacién
sin grandes cambios a lo largo
del histérico de los datos analiza-
dos. «<Son compafias modestas, y
de ellas casi un 57% tiene un so-
lo socio, un porcentaje que se in-
crementa en el 2015. En segunda
posicién, un 30% de las mercanti-
les las integran dos asociados. Las
de tres socios son ya menos, so-
lamente el 8%; y las de mds, un
5%», detallf el catedratico.

Financiacién y capital

Como prueba de que se trata so-
bre todo de pequefios negocios,
figuran también «las necesidades

financieras declaradas por los
emprendedores nacientes, de
media, 3.000 euros, cantidad in-
ferior a la del 2014», rese6. La
intencién de constituir una em-
presa, segtin recordé, «vivié su
maximo histérico en la Comu-
nitat en el ejercicio del 2012,
pero luego bajé por debajo de la
media espafiola y ahora ya nos
estamos nivelando mds».

Asesoramiento
Go6mez Gras destacé en su in-
tervencién en Castellén «la po-
sicién de ventaja de la Comuni-
dad Valenciana en materia de
infraestructuras y programas
de apoyo a quienes crean nue-
vas empresas». Aunque, Como
asignatura pendiente, en refe-
rencia al ecosistema emprende-
dor, eso si, insisti6 en que «exis-
te apoyo sobre el plan de nego-
cio, pero falta asesoramiento
sobre el modelo de negocio».
Por su parte, el experto Ja-
vier Megias recordé al pibli-
co que «las ideas por si mismas
no valen nada, hay que testar
el producto y, sobre todo, salir
al mundo real y hablar con los
clientes cada dia. Hay que en-
tender el porqué de las necesi-
dades del cliente, que las cono-
ce pero no sabe expresarlas». =




